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Bygg din regionala verksambhet tillsammans med
SDT

SDT Partnerprogram kombinerar lokal ndrvaro med en gemensam nationell struktur for teknik, kvalitet och
kundhantering.

Stockholm Drone Teknik AB utvecklar ett regionalt partnerprogram for professionella dronarpiloter och tekniska
operatorer i Sverige. Modellen ar framtagen for att gora det mojligt att genomféra uppdrag lokalt, men med samma
struktur for kvalitet, dokumentation, kundkommunikation och leverans oavsett region.

Partnern driver sin egen verksamhet och arbetar som sjalvstandig underleverantdr. SDT ansvarar centralt for varumarket,
hemsidan, SEO, marknadsforing, kundforfragningar, behovsanalys, offertarbete, fakturering, operativsamordning och
den digitala projektleveransen. Partnern fokuserar pa att genomféra accepterade uppdrag professionellt och enligt SDT:s
rutiner.

VARUMARKE OCH SYNlighet KUND OCH OFFERT

Arbeta under ett professionellt varumarke med gemensam SDT hanterar inkommande forfragningar, behovsanalys,
hemsida, SEO och marknadsforing. offertarbete och fakturering mot slutkund.

OPERATIV STRUKTUR HIDRIVE

Planering, riskbedomning, dokumentation och Projektmaterial levereras i en enhetlig struktur genom SDT:s
tillstdndshantering samordnas centralt nar uppdraget centrala HiDrive-plattform.

genomfors under SDT.

UTBILDNING UTRUSTNING
Regionala och professionella partners far tillgang till interna Partners kan anvanda egen godkand utrustning, kdpa
utbildningar och definierade arbetsrutiner. utrustningspaket eller anvanda avancerad utrustning fran SDT

enligt villkor.

Lokal narvaro. Nationell struktur. Professionell leverans.

Malet ar att bygga en skalbar organisation dar SDT och partnern kan vaxa tillsammans utan att tumma pa kvalitet,
sakerhet eller kundupplevelse.
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Om Stockholm Drone Teknik AB

Den centrala organisationen bakom partnernatverket.

TEKNIK, KVALITET OCH STRUKTUR

Ett regionalt natverk byggt for professionella

dronartjanster i hela Sverige.

Stockholm Drone Teknik AB arbetar med professionella dronartjanster och teknisk datainsamling. Verksamheten ar
inriktad pa uppdrag dar dronarteknik kan skapa tydligare dokumentation, effektivare arbetsfloden och battre
beslutsunderlag for foretag, fastighetsagare, byggbolag, kommuner och andra organisationer.

Partnerprogrammet ar nasta steg i utvecklingen av verksamheten. Genom regionala partners kan SDT erbjuda kortare
installelsetider, lagre onddiga resekostnader och battre lokal tillganglighet. Samtidigt behalls en gemensam standard for
planering, kvalitetssakring och projektleverans.

CENTRAL ORGANISATION LOKAL KAPACITET

SDT samordnar varumarke, marknadsforing, kunddialog, Partnern genomfor uppdrag i sin region med ratt kompetens,
offertarbete, fakturering och utveckling av tjanster. utrustning och tillganglighet.

TEKNISK KVALITET ENHETLIG LEVERANS

Natverket ska kunna arbeta med béade enklare inspektioner Kundens material hanteras med gemensamma rutiner och
och avancerad datainsamling. levereras genom HiDrive.
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En regional struktur for hela Sverige

Forsta fasen fokuserar pé utvalda regioner och utokas darefter utifran efterfragan.

Visionen ar att skapa ett professionellt natverk med regional narvaro i olika delar av Sverige. Partnerprogrammet ska gora
det mojligt att ta emot fler uppdrag, minska restider och anvanda ratt specialistkompetens dar den behovs. Regional
prioritet innebar att relevanta partners kontaktas tidigt, men aldrig att kvalitet, tillganglighet eller ratt kompetens far
sattas at sidan.

REGIONAL STRUKTUR

Illustrativ etableringsplan

o Stockholm och Malardalen
o Sundsvall och norra Sverige
o Malmo och sodra Sverige
o Linképing och Ostergétland

o Goteborg och vastra Sverige

Fler regioner etableras
utifran efterfragan.

Illustrativ regional struktur. Exakta grénser och prioriteringar faststalls i respektive partnerdialog.

KORTARE INSTALLELSETIDER LAGRE RESEKOSTNADER

Lokala resurser kan snabbare na kunden nar uppdraget kraver Nar ratt kompetens finns regionalt minskar behovet av
narvaro pa plats. onodiga resor fran Stockholm.

FLER SPECIALISTER BATTRE SKALBARHET

Natverket kan utvecklas med kompetenser inom exempelvis SDT kan ta emot fler uppdrag utan att tappa kontroll 6ver
inspektion, inmatning, LiDAR och dronartvatt. kvalitet, dokumentation och leverans.
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Tjanster inom SDT Partnerprogram

Partnern arbetar med en eller flera tjanster beroende pé erfarenhet, behorighet, tillgédnglighet och utrustning.

TJANSTER MED TEKNISK HOJD

Inspektion, inmatning, LiDAR, dokumentation och

specialanpassade uppdrag.

INSPEKTION MED DRONARE

Takinspektion, fasadinspektion, fastighetsinspektion,
byggdokumentation, kontroll av solceller och visuell
dokumentation av svaratkomliga miljoer.

LIDAR OCH LASERSKANNING

Georefererade punktmoln, leverans i LAS- och LAZ-format,
dokumentation av mark och terrang samt uppdrag i
vegetationsrika omraden.

DRONARTVATT

Fasadtvatt, taktvatt, rengdring av solceller och andra
rengoringsuppdrag dar dronare ar en lamplig och saker
lOsning.

SPECIALANPASSADE UPPDRAG

Uppdrag kan planeras utifran kundens faktiska behov,
tekniska krav, platsférutsattningar och tillstandssituation.

INMATNING OCH TEKNISK DATA

Fotogrammetri, ortofoto, punktmoln, 3D-modeller,
volymberakning, kartlaggning, kontrollmatning, markmodeller
och datainsamling for projektering.

TERMOGRAFISK INSPEKTION

Termografisk dokumentation som en del av relevanta
inspektionsuppdrag dar ratt utrustning, kompetens och
forutsattningar finns.

UTRUSTNINGSUTHYRNING

Partners kan frivilligt erbjuda egen utrustning for uthyrning via
SDT:s officiella webbplats enligt separat avtal.

AVANCERAD ENTERPRISEUTRUSTNING

Natverket kan anvanda exempelvis Matrice 400, Zenmuse L2,
L3, P1 och andra enterprise-sensorer nar uppdraget kraver
det.
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Sa fungerar samarbetet

Ett tydligt arbetsflode minskar risken for missforstand och gor att kunden far en enhetlig upplevelse.

SDT tar emot kundens forfragan och analyserar vilken kompetens, utrustning och operativ struktur som behovs. Darefter
kontaktas den partner som bast matchar regionen och uppdragets krav. Partnern accepterar uppdragets villkor innan
genomforandet paborjas.

FRAN KUNDFORFRAGAN TILL LEVERANS

SDT ansvarar for struktur, planering, kvalitetssakring och kundrelation.

@ Kundférfragan @ Region och resurse @ Partner kontaktas @ Offert och planering @ Dokumentation

SDT tar emot och Kompetens, kategori och Relevant partner erbjuds SDT tar fram offert och Riskbedémning och

analyserar behovet. utrustning bedéms. uppdraget. operativt upplagg. tillstand hanteras vid
behov.

@ Fakturering @ Kundleverans @ Kvalitetskontroll ° HiDrive @ Genomférande

SDT fakturerar kund. Kunden far materialet SDT granskar och Material laddas upp i Partnem utfér uppdraget
Partnem fakturerar SDT. genom SDT. sammanstaller ratt projektstruktur. enligt instruktionerna.
leveransen.

Efter genomfort uppdrag laddar partnern upp allt material till ratt projektmapp i HiDrive. SDT granskar att materialet ar
komplett och hanterar den slutliga leveransen till kunden. SDT fakturerar slutkunden och partnern fakturerar darefter
SDT for sin avtalade andel.

Stockholm Drone Teknik AB | Informations- och presentationsunderlag | 7



STOCKHOLM DRONE TEKNIK AB | SDT PARTNERPROGRAM
06

SDT som central UAS-operator

Alla uppdrag som genomfors under SDT:s varumarke ska planeras och genomforas inom ratt operativ struktur.

Nar ett uppdrag genomfors under Stockholm Drone Teknik AB:s varumarke fungerar SDT som ansvarig UAS-operator for
uppdraget. Partnern utfor det praktiska arbetet som godkand underleverantor, fjarrpilot eller annan operativ resurs inom
SDT:s organisation. Det innebar inte att partnern blir anstalld av SDT.

SDT bedomer vilken kategori uppdraget tillhor, kontrollerar om flygningen kan genomforas i 6ppen kategori eller om
specifik kategori kravs, sdkerstaller ratt kompetens och utrustning samt upprattar relevant dokumentation. Partnern ska
folja de operativa instruktioner som tas fram for uppdraget.

KATEGORIBEDOMNING PILOT OCH KOMPETENS

SDT beddmer om uppdraget kan genomféras i Oppen kategori Pilotens behorighet, erfarenhet och faktiska medverkan ska
eller om ett mer avancerat upplagg kravs. motsvara uppdragets krav.

DRONARE OCH SENSORER RISK OCH RUTINER

Ratt dronare och utrustning valjs utifran uppdragets tekniska SDT samordnar riskbedomning, operativa instruktioner och
och operativa forutsattningar. dokumentation nar detta kravs.

Viktig avgransning

Om partnern utfor egna uppdrag utanfor SDT:s organisation ansvarar partnern sjalv for operatorsregistrering, forsakring,
dokumentation och eventuella tillstand.
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Tillstand, deklarationer och dokumentation

Dokumentationen ska alltid anpassas efter uppdragets verkliga forutsattningar.

En central fordel med partnerprogrammet ar att SDT samordnar den operativa dokumentationen for uppdrag som
genomfors under SDT:s operatorsorganisation. Det skapar en mer enhetlig process och minskar risken for att viktiga
moment missas.

OPERATIV PLANERING RISKBEDOMNING

Kategori, flygrutter, instruktioner och genomférande planeras Risker identifieras, bedoms och hanteras med relevanta
utifran plats och uppdrag. rutiner och atgarder.

STS PDRA

Dokumentation och deklaration for standardscenario Ansokningsunderlag och dokumentation tas fram nar ett
samordnas nar detta ar tillampligt. PDRA-upplagg ar relevant.

SORA OPERATIONSMANUAL

SORA-dokumentation och ansdkningsunderlag hanteras for Manualer och rutiner anpassas efter den operativa strukturen
mer komplexa operationer nar detta kravs. och uppdragets krav.

Utover reglerna for dronarflygning kan ytterligare godkannanden kravas. Det kan exempelvis handla om luftrumstillstand,
samordning med flygplats, markagarens godkédnnande, spridningstillstand, sakerhetssamordning eller andra lokala och
projektspecifika tillstand. Eventuella avgifter kan behandlas som direkta projektkostnader innan intakten fordelas.

Princip
Tillstdnd och dokumentation anpassas alltid efter uppdragets faktiska forutsattningar. En auktorisation eller deklaration
ska inte beskrivas som automatiskt overforbar till en annan operator.
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Forsakringsstruktur och riskkontroll

Forsakringsskyddet kontrolleras infor varje uppdrag utifran pilot, luftfartyg, utrustning och operation.

Stockholm Drone Teknik AB har foretags- och ansvarsforsakring genom If. Utgangspunkten ar att denna forsakring ska ge
relevant skydd for skador pa tredje part, externa skador och ansvar kopplat till verksamheten och de drénaroperationer
som omfattas av forsakringsavtalet. Den exakta omfattningen styrs alltid av gallande forsakringsbrev och villkor.

Innan en partner eller ett externt agt luftfartyg anvands i ett uppdrag ska SDT kontrollera att den aktuella piloten,
uppdragstypen, drénaren, utrustningen och eventuella underleverantérer omfattas av ratt forsakringsskydd. Om nagot
inte omfattas automatiskt maste fragan l6sas innan arbetet genomfors.

PILOT DRONARE

Kontroll av att ratt person omfattas av forsakringsskyddet for Kontroll av att luftfartyget omfattas, sarskilt nar partnern

den aktuella operationen. anvander egen utrustning.

SENSORER OCH UTRUSTNING UNDERLEVERANTORER

Kontroll av om avancerad utrustning behover sarskilda villkor Kontroll av om externa resurser omfattas eller behdver laggas
eller separat forsakring. till skriftligen.

SEPARAT DRONARFORSAKRING UTHYRNING

Vissa luftfartyg eller serienummer kan omfattas av separat Uthyrning kraver separata villkor for forsakring, skador,
forsakring, exempelvis genom Svedea. sjalvrisk, deposition och ansvar.

Trygghet genom tydliga rutiner, dokumentation och kontroll.

Forsakringsstrukturen ar en viktig fordel for partnern, men innebar inte att alla typer av uppdrag, dronare eller situationer
automatiskt omfattas utan kontroll.
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Professionell projektleverans genom HiDrive

SDT centraliserar projektstruktur, filnamn, kvalitetsséakring och kundatkomst.

DATA SOM SKA KUNNA ANVANDAS

Professionell insamling, kvalitetskontroll och

strukturerad digital leverans.

Efter genomfort uppdrag ska partnern sammanstalla materialet, folja SDT:s struktur for filnamn och mappar och ladda
upp projektmaterialet till ratt projektmapp i HiDrive. Partnern informerar SDT nér uppladdningen ar klar och kompletterar
materialet om SDT begar det.

PROFESSIONELL PROJEKTLEVERANS GENOM HIDRIVE

En gemensam filstruktur ger en enhetlig kundupplevelse och battre kvalitetskontroll.

PARTNER UPPLADDNING HIDRIVE KVALITET LEVERANS KUND

Sammanstaller =p Foljer SDT:s L4 Projektmapp och =» SDT granskar = BAGCERBESEGEIIGE =»  Tar emot komplett

material mappstruktur filnamn materialet projekt
RAPPORTER, FOTON OCH VIDEO TEKNISKA DATAFILER
Rapporter, inspektionsbilder, videomaterial och andra visuella Ortofoton, GeoTIFF, kartmaterial, LAS, LAZ, punktmoln, 3D-
leveranser. modeller och tekniska sammanstallningar.

Enhetlig leverans under SDT:s varumarke.

Partnern ska inte anvanda privata molntjanster eller personliga lankar for slutleverans om inget annat uttryckligen har
avtalats.
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Grundprincip for det kommersiella samarbetet

SDT fakturerar slutkunden. Partnern arbetar som sjalvstandig underleverantor och fakturerar SDT for sin andel.

Partnern ska ha en egen registrerad verksamhet, exempelvis aktiebolag, enskild firma eller annan godkand foretagsform.
Partnern ar inte anstalld av Stockholm Drone Teknik AB. Den egna verksamheten ansvarar for skatter, avgifter, bokforing
och administration.

EGEN VERKSAMHET FAKTURERING

Partnern ska ha organisationsnummer, godkand F-skatt och SDT fakturerar slutkunden. Partnern fakturerar darefter SDT for
momesregistrering nar detta kravs. sin avtalade andel av uppdraget.

KOMPETENS UTRUSTNING

Partnern ska ldmna korrekt information om certifikat, Den utrustning som anvands ska vara godkand for det aktuella
erfarenhet och tillganglighet. uppdraget.

FORSAKRING KUNDRELATION

Kompletterande forsakringslosning kravs nar SDT:s struktur Partnern ska respektera SDT:s kundrelationer och folja

inte tacker partnern, dronaren eller aktiviteten. overenskomna priser och villkor.

Transparent struktur

Modellen ar utformad for att tydliggora vem som ansvarar for kund, planering, genomférande, leverans och ekonomisk
uppfoljning.

Stockholm Drone Teknik AB | Informations- och presentationsunderlag | 12



1

STOCKHOLM DRONE TEKNIK AB | SDT PARTNERPROGRAM

SDT Strategisk Partner

En sarskilt utvald regional partner som redan har relevant kompetens, erfarenhet och behorighet.

Strategisk Partner erbjuds endast genom sarskild inbjudan. Rollen ar avsedd for en partner som kan bidra direkt till
verksamheten, stodja mer avancerade uppdrag och vid behov hjalpa andra partners med planering, riskbeddmning eller
praktiskt stod pé plats.

Post Belopp

Startavgift 0 kr
Arlig avgift under pilotfas 0 kr
Intrade Endast genom inbjudan
Regional prioritet Ja, nar uppdraget ar relevant
Synlighet pa Om oss Ja

Detta ingar

Ratt att arbeta under SDT:s varumarke enligt avtal.

Prioritet for relevanta uppdrag i regionen, utan absolut exklusivitet.

Moijlighet att stodja andra partners och delta i uppdrag inom specifik kategori.
Ersattning for operativt stod enligt uppdrag eller intern modell.

Regional synlighet och presentation pa SDT:s officiella hemsida under Om oss.
Mojlighet att anvanda eller kopa utrustning genom SDT enligt villkor.

Mojlighet att hyra ut egen utrustning via SDT:s webbplats enligt separat avtal.
Tillgang till HiDrive och SDT:s operativa struktur.

Regional prioritet ar inte absolut exklusivitet.

SDT maste alltid sdkerstalla tillganglighet, ratt kompetens, ratt utrustning, kundens tidsram och korrekt operativt
upplagg.
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SDT Regional Partner

Standardmodellen for personer eller foretag som vill bygga upp en lokal verksamhet under SDT:s varumarke.

Regional Partner kan genomfora de uppdrag som motsvarar den egna kompetensen, behoérigheten och utrustningen.
Modellen ger tillgdng till SDT:s kommersiella struktur, operativa rutiner, utbildningar och digitala leveranssystem.

Belopp

Startavgift 65 000 kr exkl. moms
Arlig fornyelseavgift 20 000 kr exkl. moms
Intern utbildning Ingar
Extern utbildning specifik kategori Ingar inte automatiskt
HiDrive Ingar

Detta ingar

e Ratt att arbeta under SDT:s varumarke enligt avtal.

e Hemsida, SEO, marknadsforing och digital synlighet.

e Central hantering av kundférfragningar, stéd vid offertarbete och fakturering mot slutkund.
e Interna rutiner, mallar, kvalitetssakring och regionalt natverk.

e  Stdd vid operativ planering och tillstdndshantering for uppdrag under SDT:s organisation.
e  Forsakringsstruktur enligt aktuella villkor och kontroll infor uppdrag.

e Tillgdngtillinterna utbildningar och leveransrutiner for HiDrive.

e  Mojlighet att kbpa utrustningspaket, anvanda viss utrustning fran SDT och frivilligt hyra ut egen utrustning via SDT.
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SDT Professional Partner

Den mer avancerade modellen for partners som vill utvecklas mot komplexa dronaruppdrag och specifik kategori.

Professional Partner far allt som ingar i Regional Partner och dessutom ett forsta externt utbildningstillfalle med
inriktning mot specifik kategori. SDT hjalper till att hitta en ldmplig utbildningsleverantor och samordnar bokningen.

Belopp
Startavgift 100 000 kr exkl. moms
Arlig fornyelseavgift 20 000 kr exkl. moms
Intern utbildning Ingar
Forsta externa utbildningstillfallet Ingar
Om kurs behover goras om Betalas separat av partnern
Viktiga villkor

e Startavgiften ar fast och paverkas inte av vilket pris SDT betalar for den externa utbildningen.

e Partnern ansvarar sjalv for att delta, studera, genomfdra utbildningsmoment och klara relevanta prov.
e  SDT garanterar inte att partnern godkanns i utbildningen.

e Om partnern behodver genomfdra kursen igen betalas den nya utbildningen separat av partnern.

e Partnern kan stegvis delta i mer avancerade uppdrag tillsammans med Strategiska Partners och andra kvalificerade
resurser.

Professional Partner betalar for hela modellen, inte endast en kurs.

Startavgiften ar alltid 100 000 kr exkl. moms, dven om utbildningsleverantdrens pris varierar.
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Jamforelse mellan partnernivaerna

Tre tydliga modeller for olika behov, kompetensnivaer och utvecklingsambitioner.

Omrade Strategisk Partner Regional Partner Professional Partner

Intrade Endast genom inbjudan Efter bedomning Efter bedémning
Startavgift 0 kr 65 000 kr exkl. moms 100 000 kr exkl. moms
Arlig avgift 0 kr under pilotfas 20 000 kr exkl. moms 20000 kr exkl. moms
Intern utbildning fran SDT Vid behov Ingar Ingar

Extern utbildning mot specifik kategori Ingar inte Ingar inte Ett forsta tillfalle ingar
Regional prioritet Ja Enligt kompetens och tillganglighet Enligt kompetens och tillganglighet
Synlighet pa Om oss Ja Inte automatiskt Inte automatiskt
Mojlighet att képa utrustning genom SDT Ja Ja Ja

Mojlighet att hyra ut egen utrustning via SDT Ja Ja Ja

Méjlighet att anvénda utrustning fran SDT Ja Ja Ja
Tillstdndshantering under SDT:s operatérsorganisation Ja Ja Ja
Forsakringsstruktur enligt gallande villkor Ja Ja Ja

HiDrive for projektleveranser Ja Ja Ja
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Utbildning och kompetensutveckling

Partnern kan valja de interna moduler som ar relevanta for den egna verksamheten.

SDT:s interna utbildningar ar en del av partnerprogrammets kvalitetssakring. Syftet ar att skapa gemensamma arbetssatt
for planering, insamling, rapportering och leverans. Partnern kan delta i samtliga utbildningar, flera valda utbildningar

eller endast de moduler som ar mest relevanta.
INSPEKTION

Metodik for visuell dokumentation, kvalitet och rapportering.

INMATNING

Arbetsmetoder for teknisk datainsamling och relevanta
leveranser.

DATAMATERIAL

Struktur, kvalitetssakring och hantering avinsamlat material.

KUNDKONTAKT

Professionellt bemé&tande och korrekt hantering av
kundrelationer.

FOTOGRAMMETRI

Planering, datainsamling och grundlaggande kvalitetskontroll.

FLYGPLANERING

Forberedelser, planering och operativa rutiner infér uppdrag.

RAPPORTERING

Tydlig sammanstallning och kommunikation till kunden.

HIDRIVE

Filnamn, mappar, uppladdning, kontroll och digital leverans.

Utbildningarna genomfors pa datum som faststélls av SDT. Partnern ansvarar sjalv for att anpassa sin planering efter
utbildningstillfallena. Individuella utbildningar pa begéran ingar inte automatiskt men kan avtalas separat.

Extern utbildning

Extern utbildning med inriktning mot specifik kategori ingdr endast som ett forsta utbildningstillfalle for Professional

Partner. Godkant resultat kan inte garanteras.
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Transparent intaktsfordelning

Fordelningen bygger pa vem som tagit in kunden, vilken utrustning som anvands och vilka projektkostnader som

uppstar.

Innan intakten delas mellan partnern och SDT dras moms, godkanda direkta projektkostnader och eventuell kostnad for
anvandning av avancerad utrustning av. Det belopp som aterstar ar uppdragets fordelningsbara bas.

Kund frén SDT Kund fran partnern Utrustning fran SDT

Partnems egen godkénds grundutrustning Partnems egen godkinda grundutrustning SDT tillhandahdlier huvudutrustningen

Partner 75 % Partner 85 % Partner 50 %

SDT 25 % SDT 15 % SDT 50 %

Fardelning efter avdrag for godkinda projektkostnader Fardelning efter avdrag fir godkinda projektkostnader Fardelning efter avdrag fir godkinda projektkostnader

Grundregel

Teknisk anvandningskostnad for avancerad utrustning dras av fore procentférdelningen. Detta galler aven nar den
efterfoljande fordelningen ar 75/25, 85/15 eller 50/50.

Stockholm Drone Teknik AB | Informations- och presentationsunderlag | 18
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Avancerad utrustning - tydlig kostnadsmodell

En sarskild teknisk anvandningskostnad gor modellen transparent och hallbar dven for uppdrag med dyr
enterpriseutrustning.

Zenmuse P1 ar ett exempel pa avancerad utrustning som kan omfattas av en separat teknisk anvandningskostnad.

Nar avancerad eller kostsam utrustning anvands ska en sarskild teknisk anvandningskostnad normalt dras av innan
procentfordelningen gors. Kostnaden kan faststallas per projekt, per arbetsdag, per flygdag, per sensor, genom intern
prislista eller genom separat 6verenskommelse.

SA BERAKNAS DEN FORDELNINGSBARA BASEN

Direkta kostnader och teknisk anvandningskostnad dras av innan procentférdelningen gors.

KUNDPRIS - DIREKTA KOSTNADER_, AVANCERAD UTRUSTN.I.N FORDELNINGSBAR BAS, PROCENTFORDELNING
Pris exkl. moms Exempelvis resa, logistik Matrice 400, LiDAR, P1 Beloppet som aterstar 75/25, 85/15 eller 50/50
eller avgifter eller andra system efter avdrag
EXEMPEL PA UTRUSTNING VAD KOSTNADEN TACKER
DJI Matrice 400, Zenmuse L2, Zenmuse L3, Zenmuse P1, Slitage, avskrivning, service, forsakring, batterier, transport,
LiDAR-system och andra enterprise-sensorer. risk, underhall och framtida investeringar.
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Ekonomiska exempel - grundmodeller

Exemplen visar hur direkta projektkostnader dras av innan intakten delas.

Exempel 1 - Kund fran SDT och partnerns egen utrustning

| detta exempel kommer kunden fran SDT och partnern anvander egen godkand grundutrustning. Lokala resekostnader
dras avinnan den fordelningsbara basen beraknas. Darefter tillampas 75/25-modellen.

Post Belopp

Pris till kund exkl. moms 40 000 kr
Lokala resekostnader -2 000 kr
Fordelningsbar bas 38 000 kr
Partner 75 % 28 500 kr
SDT 25 % 9500 kr

Exemlgggolkr- Fordelning 75/25

40000 -
30000 - 28 500 kr
20000 -
9 500 kr
10000 -
0 kr
0
— -2 000 KT L C J
Kundpris Direkta Avancerad Partner SDT
kostnader utrustning
Resultat

Partnern fakturerar SDT 28 500 kr exkl. moms. SDT:s andel ar 9 500 kr.
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Ekonomiska exempel - grundmodeller

Nar partnern sjalv tar in kunden blir partnerns andel hogre, under forutsattning att egen godkand grundutrustning
anvands.

Exempel 2 - Partnern tar in kunden sjalv

Har kommer kunden fran partnern. Direkta projektkostnader dras av innan intakten delas. Eftersom partnern har tagit in
kunden och anvander egen godkand grundutrustning tilldmpas 85/15-modellen.

Post Belopp

Pris till kund exkl. moms 60 000 kr
Direkta projektkostnader -3000 kr
Fordelningsbar bas 57 000 kr
Partner 85 % 48 450 kr
SDT 15 % 8550 kr

Exempel 2 - Fordelning 85/15

60 000 kr

60000 -

48 450 kr

50000 -

40000 -

30000 -

20000 -

10000 -

0 kr

2 000 1l
S-OPoKr

T T T T
Kundpris Direkta Avancerad Partner SDT
kostnader utrustning

Resultat
Partnern fakturerar SDT 48 450 kr exkl. moms. SDT:s andel ar 8 550 kr.
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Ekonomiska exempel - avancerad utrustning

Vid LiDAR-uppdrag med Matrice 400 reserveras en teknisk anvandningskostnad innan procentfordelningen gors.

Exempel 3 - LIDAR med Matrice 400 fran SDT

| detta exempel tillhandahaller SDT huvudutrustningen for ett avancerat LiDAR-uppdrag. Resa och logistik samt teknisk
anvandningskostnad for Matrice 400 och LiDAR dras av innan 50/50-modellen anvands.

Post Belopp

Pris till kund exkl. moms 80000 kr
Resa och logistik -4 000 kr
Teknisk anvandningskostnad Matrice 400 + LiDAR -12 000 kr
Fordelningsbar bas 64 000 kr
Partner 50 % 32000 kr
SDT 50 % 32000 kr

Exempel 3 - Fordelning 50/50

80 000 kr
80000 -
60000 -
40000 -
32 000 kr 32 000 kr
20000 -
0
-4 000 kr
[ i =12 000 kr . .
Kundpris Direkta Avancerad Partner SDT
kostnader utrustning
Resultat

12 000 kr reserveras separat for utrustningen. Déarefter far partnern och SDT 32 000 kr var.

19
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Ekonomiska exempel - avancerad utrustning

Partnern kan anvanda egen grundutrustning men komplettera med avancerad utrustning fran SDT.

Exempel 4 - Avancerad utrustning fran SDT som tillagg

| detta exempel kommer kunden fran SDT. Partnern anvander egen godkand grundutrustning men kompletterar med
avancerad utrustning fran SDT. Den tekniska anvandningskostnaden dras darfor avinnan 75/25-modellen tillampas.

Post Belopp

Pris till kund exkl. moms 70 000 kr
Direkta projektkostnader -3 000 kr
Avancerad utrustning fran SDT -8 000 kr
Fordelningsbar bas 59 000 kr
Partner 75 % 44 250 kr
SDT 25 % 14 750 kr

Exempel 4 - Fordelning 75/25
70 000 kr

70000 -

60000 -

20000~ 44 250 kr

40000 -

30000 -

2= 14 750 kr

10000 -

-3 000 kr
—10000 - . . 8 000 kr - -
Kundpris Direkta Avancerad Partner SDT
kostnader utrustning

Resultat: Partnern fakturerar SDT 44 250 kr exkl. moms. 8 000 kr har reserverats separat for SDT:s utrustning.
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Resor och regional tillganglighet

Regional narvaro ska minska onodiga transporter och gora kostnadsbilden tydligare for bade kund och partner.

Nar uppdraget ligger inom partnerns normala geografiska omrade kan resan ingd i kundofferten, debiteras separat eller
hanteras som en direkt projektkostnad som dras av innan procentfordelningen gors. Upplagget faststalls i samband med

uppdraget.

INOM NORMAL REGION

Resan kan ingd i kundofferten eller hanteras som en direkt
projektkostnad innan intékten delas.

SKRIFTLIGT UNDANTAG

Undantag kan goras nar SDT och partnern har kommit dverens
om det skriftligen innan uppdraget accepteras.

Exempel

FRIVILLIGT UPPDRAG UTANFOR REGION

Om partnern frivilligt tar ett uppdrag langt utanfor regionen
ansvarar partnern normalt sjalv for extra resor, hotell, maltider
och restid.

PROJEKTSPECIFIK PLANERING

Logistik, utrustning, leveranstid och eventuella avgifter ska
beddémas innan offerten ldmnas.

En partner i Goteborg kan frivilligt ta ett uppdrag i Vasterds. Om inget annat avtalats skriftligen ansvarar partnern normalt

sjalv for de extra kostnaderna.

Stockholm Drone Teknik AB | Informations- och presentationsunderlag | 24



STOCKHOLM DRONE TEKNIK AB | SDT PARTNERPROGRAM
21

Utrustning, inkop och regional uthyrning

Partnern kan kdpa utrustningspaket genom SDT och frivilligt erbjuda egen utrustning for uthyrning.

UTRUSTNING FOR RATT UPPDRAG

Lokalt tillganglig utrustning minskar ledtider och

skapar nya mojligheter.

Utrustning ingar inte automatiskt i startavgiften. Efter separat 6verenskommelse kan partnern kdpa ett utrustningspaket
genom SDT. Paketet anpassas efter vilka tjdnster partnern vill erbjuda, exempelvis inspektion, termografi, fotogrammetri,
inmatning, RTK, LiDAR eller dronartvatt.

Partnern kan aven frivilligt erbjuda egen utrustning for uthyrning genom SDT:s officiella webbplats. Webbplatsen kan visa
utrustning, region, tillganglighet, lokal upphamtning och majlighet till frakt. Det kan ge partnern en extra intdktsmojlighet
samtidigt som natverket far battre lokal tillgang till utrustning.

GOTEBORG PARTNER LOKAL UTHYRNING

En partner i Goteborg ager en Enterprise 3T. En kund i Vastsverige kan hamta utrustningen lokalt eller fa
den skickad fran partnern.

SNABBARE LEVERANS EXTRA INTAKT

SDT behover inte skicka ett luftfartyg fran Stockholm. Partnern far ytterligare intaktsmojligheter genom
utrustningsuthyrning.

Separat avtal krdavs

Uthyrningsavtalet ska reglera pris, provision, intaktsfordelning, forsakring, deposition, skador, sjalvrisk, forlust, transport,
leverans, retur, skickkontroll, kompetenskrav och geografiska begransningar.
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Vad vi forvantar oss - och vad SDT erbjuder

Ett fungerande partnerprogram kraver tydliga krav, tydliga rutiner och ett omsesidigt professionellt ansvar.

PARTNERN SKA

e Agera professionellt och félja lagar, regler och SDT:s
operativa rutiner.

e Halla behorigheter uppdaterade och anvanda ratt
utrustning.

e  Skydda kundinformation och folja sekretess.

e Levereraratt kvalitet och anvanda HiDrive enligt SDT:s
instruktioner.

e Inte lova tjanster som partnern inte kan utfora.

e Respektera SDT:s kundrelationer, priser och villkor.

e Lamna korrekt information om egen kompetens och
utrustning.

Detta garanteras inte

SDT ERBJUDER

Ett professionellt varumarke, hemsida, SEO och
marknadsforing.

Kundforfragningar, offertarbete och fakturering mot
slutkund.

Utbildning, rutiner, stdd, operativ samordning och
dokumentation.

Tillstdndshantering for uppdrag under SDT:s
operatorsorganisation.

Forsakringsstruktur enligt aktuella villkor och kontroll
infor uppdrag.

HiDrive for enhetlig digital projektleverans.

Mojlighet att anvanda, képa och hyra ut utrustning enligt
villkor.

Ett regionalt natverk och en skalbar affarsmodell.

SDT garanterar inte ett visst antal uppdrag, en viss omsattning, en viss inkomst, automatiskt godkdnnande i utbildningar,

att varje uppdrag kan genomfdras eller att alla typer av utrustning och operationer omfattas av forsakring utan kontroll.
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Sa gar du vidare

Né&sta steg ar en strukturerad dialog om region, kompetens, utrustning och lamplig partnerniva.

SA GAR DU VIDARE

En strukturerad process fran forsta kontakt till regional aktivering.

e Region o Kompetens e Utrustning

/

@ Aktivering o Utbildning o Onboarding ° Avtal o Partnerniva

o Kontakt o Inledande mote

Vid ett introduktionsmote gar SDT och kandidaten igenom region, relevanta kommuner, resmojligheter, tillganglighet,
certifikat, erfarenhet, tjansteomraden och utrustning. Darefter beddéms vilken partnerniva som ar mest lamplig och vilka
kompletterande steg som behdvs innan regional aktivering.

REGION KOMPETENS

Vilket omrade vill partnern tacka och hur l&ngt kan partnern Vilka certifikat, erfarenheter och tekniska tjanster ar

resa? relevanta?

UTRUSTNING TILLGANGLIGHET

Vilka dronare, sensorer och RTK-l6sningar finns? Behovs Heltid, deltid, kvallar, helger, kort varsel och maojlighet att resa.

kompletterande paket?

FORETAG DIGITAL LEVERANS
Finns organisationsnummer, F-skatt, momsregistrering och Kan partnern folja SDT:s filstruktur och hantera stora tekniska
mojlighet att fakturera SDT? filer?

Boka ett introduktionsmoéte med Stockholm Drone Teknik AB
E-post: info@droneteknik.se | Telefon: 08-362 336 | Webbplats: www.droneteknik.se
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Viktig information
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Detta dokument ar ett preliminart informations- och presentationsunderlag och utgor inte ett bindande avtal.

Innan Stockholm Drone Teknik AB ingar avtal med en partner ska modellen granskas och anpassas juridiskt. Det slutliga
avtalet ska reglera ansvarsférdelning, operatorsstruktur, anvandning av underleverantorer, forsdkring, skador, sjalvrisk,
moms, fakturering, varumarke, utbildning, utrustning, uthyrning, HiDrive, digital leverans, dataskydd, kunddata, regional

prioritet och villkor efter avslutat samarbete.

Det behdver aven beddmas om avtalsstrukturen juridiskt ska formuleras som partneravtal, licensavtal,
franchiseliknande samarbete, franchiseavtal, underleverantdrsavtal, personuppgiftsbitrddesavtal nar detta kravs eller

en kombination av flera avtal.

INTE ETT BINDANDE AVTAL

Dokumentet beskriver en preliminar modell for diskussion
med potentiella partners.

FORSAKRING KONTROLLERAS

Forsakringsskydd bedéms infor varje uppdrag utifran aktuella
villkor.

STOCKHOLM

TEKNIK AB

INGA GARANTERADE UPPDRAG

Tillgang till natverket innebéar inte garanti om antal uppdrag,
omsattning eller inkomst.

OPERATIV BEDOMNING

Kategori, tillstdnd, dokumentation och riskbedémning
anpassas till det faktiska uppdraget.

STOCKHOLM DRONE TEKNIK AB

info@droneteknik.se

08-362 336

www.droneteknik.se
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